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SULT 
– Hvordan bliver 

organisationens  

APPETIT 
på forbedringer 

til fortsat vækst?
BDO inviterer til arrangement med 
Rasmus Ankersen om det aktuelle 
marked, vi står i.

Tirsdag den 18. november kl. 16.00

Arrangementet foregår hos BDO i 

Herning, Birk Centerpark 30,  

7400 Herning.

Kom og hør Rasmus Ankersen gøre op med 

mageligheden og give sit bud på, hvordan 

forbedring og forandring kan fastholdes 

på virksomhedens vej mod udvikling. Med 

udgangspunkt i Jim Collins ”Good to Great” 

og niveau 5 lederskabet taler Henning K. 

Nielsen, BDO, om det seje træk mod lang-

varig vækst.  

Program: 

16.00 Velkomst 

 v/ Steen Pedersen, BDO.

16.10  Langvarig vækst - hvordan?   

 v/ Henning K. Nielsen, BDO.

16.45  Kort pause

17.00  ”SULT” – hvordan en 

 organisations ”appetit” på 

 forbedringer og resultater   

 fastholdes  

 v/ Coach, forfatter og   

 bestyrelsesformand  

 Rasmus Ankersen.

18.00  Afslutning og let traktement.

Tilmelding:  

Senest den 14. november på tlf. 96 26 38 00 

eller mail: herning@bdo.dk 

www.bdo.dk

INVITATION:

BDO Statsautoriseret revisionsaktieselskab og BDO 

Kommunernes Revision, Godkendt revisions- 

aktieselskab, begge danskejede revisions- og 

rådgivningsvirksomheder, er medlemmer af BDO 

International Limited - et UK-baseret selskab med 

begrænset hæftelse - og dele af det internationale 

BDO netværk bestående af uafhængige medlems-

firmaer. BDO er varemærke for både BDO net-

værket og for alle BDO medlemsfirmaerne. BDO 

i Danmark beskæftiger godt 1.100 medarbejdere, 

mens det verdensomspændende BDO netværk har 

godt 56.000 medarbejdere i 144 lande.

KORT NYT

FYRAFTENSMØDE 27. november 2014 

holder Heden & Fjorden fyraftensmøde 

på rådgivningscentret i Birk med fokus på 

landbrugets kreditværdighed. 

Projektchef  i Heden & Fjorden, Kristian 

Ø. Goul, håber på interesse for emnet og 

fremhæver, at øget viden kan være værdi-

fuld for landmanden.

- For bedre at kunne kommunikere med 

banken og opnå lån og kreditter er det 

vigtigt for landmænd at kende bankens op-

gørelsesmetoder. Derfor kan det være en god 

idé at bruge en time på at forstå, hvordan 

banker og Finanstilsynet opgør kreditvær-

dighed i landbruget, siger han.

Til fyraftensmødet kommer Klaus Kaiser, 

erhvervsøkonomisk chef  i Erhvervsøko-

nomi ved Videncentret for Landbrug. Han 

fortæller om en ny analyse af  bankernes 

metoder til vurdering af  landbrugsvirksom-

heder. Erhvervsøkonomi ved Videncentret 

for Landbrug har blandt andet kigget 

bankerne i kortene og undersøgt i hvilken 

udstrækning og til hvem, banker og realkre-

dit kan forvente at yde kredit.

Kurset er gratis, men der er begrænsede 

pladser, så derfor er det først til mølle-prin-

cippet. Tilmelding kan ske på hflc.dk eller 

ved at ringe til Heden & Fjorden.

Landmænd kan få input 
om kreditværdighed

Jiffyplanter har brugt 
Erhvervsakademi Aarhus 
til inspiration til at udvide 
forretningen

NYTÆNKNING Sunds-virksomheden Jiffy-

planter, som sælger planter til danske plan-

teskoler, har gennem tre dage fået hjælp fra 

studerende fra Erhvervsakademi Aarhus 

til at udvikle virksomheden og øge salget.

Selv om Jiffyplanten er den mest solgte 

dækrodsplante i Danmark, ønsker firmaet 

at sælge endnu flere og udbrede kendskabet 

til dets dyrkningskoncept internationalt. 

- Vi er i gang med at nytænke vores forret-

ning. Vi er ikke stærke til salg og marketing 

og håber få et idékatalog, så vi ved, hvordan 

vi kan sælge vores dyrkningskoncept til an-

dre planteskoler uden for Danmark og sælge 

flere planter til danske skove, siger ejer og 

skovfoged Peter Benfeldt fra Jiffyplanter.

Bredere kundekreds
I alt 45 studerende var koblet på opgaven, og 

de kom blandt andet frem til, at Jiffyplanter 

skal tænke kundekredsen bredere end blot 

planteskoler og skovfogeder, koncentrere 

sig om det danske marked og ansætte en 

provisionslønnet sælger.

Der er ikke kommet noget konkret ud 

af  ideerne endnu, men Jiffyplanters ejer er 

tilfreds med de input, som de studerende 

kom med.

- De er kommet op med ideer til nye forret-

ningsområder, som jeg aldrig selv ville være 

kommet på. Det har været vældig inspire-

rende, og jeg glæder mig til at se nærmere på 

de forskellige forslag, siger Peter Benfeldt.

Virksomheden deltog i et lignende for-

løb på Erhvervsakademi Aarhus sidste år. 

Samarbejdet resulterede blandt andet i an-

sættelsen af  to praktikanter, der har hjulpet 

firmaet med en ny hjemmeside og markeds-

føringsmateriale. 

Studerende hjælper 
Sunds-virksomhed

 Planteskoleejer Peter Benfeldt 

(t.h.) fik hjælp fra 45 studerende  

til at gentænke sin forretning.   
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